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QUEM SOMOS? | NAU CAPITAL

Family-Office com AUM R$ 5,5Bi formado por equipe sênior e sócios de perfis complementares e com longo 

Track Record no mercado de capitais / Banco de Investimentos. 

CORPORATE

Crédito Corporativo; Mercado de Capitais;  

CRA, CRI, Debêntures, IPO; Câmbio; Seguro/ 

Fiança

WEALTH MANAGEMENT

Fundos Exclusivos; Offshore; Planejamento 

sucessório e tributário; Carteiras 

Administradas

INVESTIMENTOS 

ALTERNATIVOS

Startups e inovação; Co-investimentos; Equity; 

Créditos Estruturados; Real Estate

JOSÉ LUIZ ACAR

Sócio / Presidente do 

Conselho

(ex-BCN, Bradesco, BTG, 

PAN)

RICARDO VALADARES

Sócio fundador da 

Direcional Engenharia

RICARDO FARIA

Sócio fundador da 

Lavebrás, presidente da 

Insolo e Granja Faria

JOSÉ M. CAPRIOLI

Sócio fundador da Trip 

Linhas Áreas, acionista e 

membro do conselho da 

Azul, J Mendes, etc

GUSTAVO ROXO

Empreendedor do setor 

de Tech, ex-CTO BTG, 

ABN, com passagens pela 

Mckinsey e 

Booz & Co

(¹)  Empresa conta com um total de 63 pessoas com diversos outros colaboradores integrando o bloco de sócios

T I M E  D E  A LT E R N AT I V O S C O N S E L H E I R O S

Á R E A S  D E  AT UA Ç Ã O

Daniel Prado

Sócio Fundador

(Ex-TAG, Goldman, BTG)

Eduardo Matias

Sócio

(Ex-Santander, HSBC, Bradesco)

Felipe Bueno

Sócio

(Ex-Citi, HSBC, Bradesco)

Gustavo Lucatto

Analista

(ex-IGC, 027 Capital)

Gustavo Fabris

Analista

(Ex-Fronteira Asset)

Douglas Medeiros

Sócio

(ex-Tellus, Autonomy, Rio Bravo)
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SÃO PAULO

GOIÂNIA E

LUCAS DO RIO VERDE

PORTUGAL
BELO HORIZONTE

DIVINÓPOLIS E IPATINGA
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AERIS ENERGY
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Combustível
3

▪ A NAU Capital desenvolveu ao longo dos últimos anos um serviço de construção e 
acompanhamento de investimentos alternativos para seus clientes. A atuação se dá através 
de uma rede de originação própria que conta com acesso a alguns dos principais gestores 
do mercado brasileiro e offshore

▪ O foco de atuação engloba as classes de ativos de crédito, private equity, venture capital e 
projetos imobiliários com foco principal em projetos com boa relação Risco/Retorno

▪ No modelo de Club Deal, ou seja, onde os ativos são escolhidos de forma individual, a área 
tem como objetivo construir um portfólio diversificado de ativos alternativos, considerando 
temas como perfil de produto, indexador, setor de atuação e prazo de maturação

1. ORIGINAÇÃO 2. ANÁLISE 4.DESINVESTIMENTO3.ACOMPANHAMENTO

Rede de originação formada através de 
Clientes, Single Family Offices e 
Gestores que nos apresentam teses de 
investimento e Co investem nas 
estruturas apresentadas.

Processo de análise composto por Due 
Dilligence contábil e juridico e 
entendimento de matérias qualitativas
como perfil dos envolvidos, modelo de 
remuneração e estrutura de 
alinhamento de interesse.

Foco em negócios e setores com alto potencial 
de saída. Preferência por liquidez em ativos 
investidos vis a vis maximização do retorno. 
Auxilio junto a projetos investidos na busca 
por alternativas de exit que podem antecipar 
recursos e maximizar TIR dos projetos.

Acompanhamento através de KPIs 
objetivos que medem o planejado vs 
executado nas transações. Apoio aos 
projetos investidos atuando junto à 
rede de clientes da NAU para 
alavancar acessos e negócios com 
base de relacionamento.

NAU Investimentos Alternativos 

AT U A Ç Ã O  N O  M E R C A D O  I N V E S T I M E N TO S  A LT E R N AT I V O S

P R O C E S S O  D E  AT U A Ç Ã O

“Avoid the loosers that the winners will 
take care of themselves”

“O que pode ser medido pode ser 
melhorado”

“A melhor maneira de ganhar dinheiro 
é não perder”

“Saiba quando entrar e quando sair de 
negócios”



CARTA TRIMESTRAL

M E N S A G E M  D O  1 º  S E M E S T R E  D E  2 0 2 3

Em nossa última carta divulgada, ressaltamos nosso processo de seleção e o foco maior em acompanhar as empresas e negócios investidos. Conforme 

descrevemos, em mar revolto que se reconhece bom marinheiro e ao longo destes últimos 12 meses pudemos acompanhar de perto a evolução positiva dos 

nossos investimentos, a despeito de um cenário desafiador para o mercado como um todo.  

Desde então, reascendemos o apetite para novos negócios com a liquidação de três novos investimentos: i) NAU Renda Urbana; ii) CPR Bumlai; e iii) Permuta 

Helbor. Mantendo o mesmo perfil criterioso de sempre, os novos investimentos reforçam o momento que vivemos e as oportunidades que surgem em um 

ambiente macroeconômico desafiador. Desembolsamos aproximadamente ~R$ 40 Milhões de reais de clientes em projetos que só se tornaram possíveis por 

conta de um cenário complexo, com menos concorrência e mais demanda de capital. 

O cenário desafiador de crédito e juros que vivemos no início de 2023 trouxe oportunidades para estruturas que permitem acesso a capital para grandes 

empresas de forma criativa. Como exemplo, adquirimos e assinamos três contratos de construção de lojas para a rede de Atacarejo Assai. Com as pressões 

advindas do escândalo recente da Lojas Americanas, grandes grupos de varejo, acostumados a construir lojas próprias, tem desinvestido seus ativos imobiliários 

a fim de preservar caixa e focar em suas operações. Neste contexto levantamos o Fundo de Investimento NAU Renda Urbana (FIC) para auxiliar estas mesmas 

redes em seus projetos de expansão. No modelo, assinamos contratos de longo prazo (Build to Suit) com os Locatários e adquirimos e desenvolvemos lojas em 

locais estratégicos do Brasil. Dado o cenário mais desafiador, temos conseguido taxas de retorno acima das praticadas para operações semelhantes em outras 

épocas. Ainda neste contexto, co-investimos com a gestora imobiliária BRIO Investimentos em uma tese de permuta financeira no centro do Jardins em São 

Paulo junto à Incorporadora listada em bolsa Helbor Empreendimentos. O terreno adquirido é formado por diversas residências, constituindo assim um dos 

terrenos mais icônicos da região. Projetamos um retorno de IPCA + 22% a.a. para o projeto dado a localização exclusiva do empreendimento nas avenidas 

Pamplona e Alameda Lorena. Por fim, também co-investimos junto à gestora MAV Capital, investida do Family Office da Família Ometto, em um crédito rural 

para o Grupo Bumlai. A operação foi construída com base em uma taxa pré-fixada de 3,50% ao mês e conta com garantias robustas como alienação do ativo 

biológico e cessão dos recebíveis da Raízen.

EVOLUÇÃO POSITIVA NA CARTEIRA HISTÓRICA 

Nos demais investimentos do portfólio observamos uma resiliência generalizada nos negócios e esperamos eventos de liquidez relevantes para o final deste ano 

e primeiro semestre de 2024. Destaque para três investimentos antigos da base que possuem alta probabilidade de liquidez nos próximos meses em linha (ou 

acima) da TIR prevista no ato do desembolso. Primeiro, tivemos avanços em nosso investimento na tese de consolidação de bancos de sangue VITA 

Hemoterapia. A empresa recebeu um aporte relevante do BTG Pactual, adquiriu sua principal concorrente e vem caminhado para algum movimento mais 

estratégico. Segundo, houve evolução na proposta do acordo com a família Oliveira de Andrade (espólio CAOA) e esperamos alguma conclusão no litígio 

envolvendo nosso direito hereditário. Por fim, temos recebido em dia nosso crédito para a família Bumlai e esperamos o retorno de ~60% do capital investido até 

o final do ano (TIR de ~38,40% a.a.). 

Daniel Aguiar Prado

Sócio Fundador Nau Capital

Diretor NAU Alternativos

“Você só chega 

na grande meta a 

longo prazo se 

executar 

diariamente as 

pequenas”



CARTEIRA CONSOLIDADA DE 
ALTERNATIVOS
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TRACK RECORD

N E G Ó C I O S  P O R  S E T O R P E R F I S  D E  V E I C U L O S N E G Ó C I O S  P O R  J U R S I D I Ç Ã O

HISTÓRICO DE DESEMBOLSOS 

R$ 145
Milhões

UFV’s Raia Drogasil

Fev/22

EB Fibra FIP Multi

Dez/20

RBR Club II

Mar/21

Concept Cosméticos FIP Multi

Abr/21

CCB  Vita Hemoterapia

Abr/21

Mútuo Conversível Pilla

Set/21

Equity CashGo

Nov/21

CPR Bumlai

Mar/23

16%

6%

55%

5%

12%

6%

Infraestrutura Varejo Imobiliário

Tecnologia Saúde Crédito

65%

19%

16%

Fundo SPE Crédito

71,05%

28,95%

Onshore Offshore

FIDC Algarve NP

Abr/22

RBR Club III

fev/23

NAU Renda Urbana

Jul/23

Permuta Helbor Jardins

Set/23



XPIE11 | ATIVOS

NOME

DATA INVESTIMENTO

MONTANTE INVESTIDO (R$) 

VEÍCULO

TIR ESPERADA (% a.a.)

Aloha Fibra

▪ Investimento na 
tese de 
consolidação do 
mercado de fibra 
ótica e pequenos 
provedores de 
internet no Brasil

R$ 9 MM

Dezembro/2020

FIP ICVM 476

25,00%

RBR Club II

▪ Tese de Retrofit 
imobiliário em Nova 
Iorque

▪ RBR, em conjunto 
com construtores 
locais, compram 
prédios, renovam e 
alugam os 
apartamentos para 
posterior venda

R$ 40 MM 

Março/2021

FIM + Offshore

15,00% USD

Vita Hemoterapia

▪ Financiamento do 
aumento de capital 
da Vita Hemoterapia 
para um dos 
acionistas

▪ Formação da maior 
empresa de 
hemoterapia do 
Brasil através da 
consolidação de 
pequenos players

R$ 19 MM

Abril/2021

CCB Conversível

30,00%

TRACK RECORD (1/2)

Foreverliss 
Cosméticos

▪ Aquisição do controle 
da empresa de 
cosméticos 
Foreverliss

▪ Tese de crescimento 
da empresa 
explorando o canal 
direto ao consumidor 
(DTC)

R$ 9 MM

Abril/2021

FIP ICVM 476

15,00%

Pilla Fintech

▪ Aporte na Startup 
Pilla Serviços 
Financeiros para 
crescimento da 
empresa no setor de 
credito consignado 
privado

R$ 1,1 MM

Setembro/2021

Mutuo Conversível

45,00%

CashGO Fintech

▪ Aporte na Startup 
CashGO com 
atuação financeiro no 
canal imobiliária

▪ Criação do maior hub 
financeiro para 
imobiliárias do país 

R$ 6 MM

Novembro/2021

Equity SPE

60,00%

DESCRIÇÃO

JURISDIÇÃO Onshore Offshore Onshore Onshore Offshore Onshore



XPIE11 | ATIVOS

NOME

DATA INVESTIMENTO

MONTANTE INVESTIDO (R$) 

VEÍCULO

TIR ESPERADA (% a.a.)

Direito Hereditário 
CAOA

▪ Aquisição do direito 
hereditário da 
herdeira do Carlos 
de Oliveira de 
Andrade (CAOA)

▪ Tese de acordo com 
família antecipando 
processo sucessório

R$ 3 MM

Abril/2022

FIDC NP Algarve

30,00%

UFV’s Raia Drogasil

▪ Construção de quatro 
usinas fotovoltaicas 
nos estados da Bahia, 
Paraíba e Pará

▪ Assinatura de 
contrato de 
fornecimento de 
energia (PPA) por 25 
anos para o Grupo 
Raia Drogasil

R$ 16,7 MM 

Fevereiro/2022

SPE Voltxs

18,00%

RBR Club II

▪ Tese de Retrofit 
imobiliário em Nova 
Iorque

▪ RBR, em conjunto 
com construtores 
locais, compram 
prédios, renovam e 
alugam os 
apartamentos para 
posterior venda

R$ 10,5 MM

Fevereiro/2023

RBR Veiculo 
Offshore

15,00% USD

TRACK RECORD (2/2)

Crédito Bumlai

▪ Concessão de crédito 
para a família Bumlai 
através de uma CPR 
Financeira 

▪ Garantias incluem 
ativo biológico e 
recebíveis do 
arrendamento para o 
Grupo Raízen

R$ 6 MM

Março/2023

CPR-F Bumlai 

38,50%

NAU Renda Urbana

▪ Desenvolvimento de 
lojas para o Grupo 
Assai no Rio de 
Janeiro e São Paulo 
mediante assinatura 
de contrato de BTS 
de 20 Anos 

R$ 23,10 MM

Julho/2023

FII TEN 

30,00%

Permuta Helbor

▪ Aquisição de terreno 
em local nobre no 
Jardins e assinatura 
de permuta para a 
incorporadora Helbor 
Empreendimentos 

R$ 6,3 MM

Setembro/2023

Equity SPE

22,00%

DESCRIÇÃO

JURISDIÇÃO Onshore Onshore Offshore Onshore Onshore Onshore



TRANSAÇÕES 
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RBR CLUB II e III

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO P R I N C I P A I S  I N S I G H T S  E C O N Ô M I C O S

Ponto de Contato Douglas Medeiros - Nau Capital

Data do Investimento Mar-2021 e Fev-2023

Prazo do Investimento Desinvestimento previsto Jun-2025

Valor Alocado R$ 49,8 milhões

Retorno Esperado 15% a.a. (em dólar)

Produto RBR Club II, FIC RBR Club II e RBR Club III

Investimento (Destinação)

Os investimentos são focados em prédios pequenos (de até 10 

apartamentos, todos voltados para locação), bem localizados, 

com fácil acesso a transporte público e com um business plan 

simples: adquirir prédios, renovar/retrofitar os apartamentos, 

aluga-los e vendê-los – tudo em um prazo entre 3 a 5 anos

Gestora RBR Asset Management

Sobre a Gestora
Gestora de recursos independente, focada no mercado 

imobiliário e infraestrutura.

D A D O S  D O  P O R T F Ó L I O

• Os fundamentos do setor de Multifamily continuam fortes. O ambiente de juros altos somado aos aspectos 

regulatórios reduziram a entrega de novo estoque,  em razão da baixa oferta e da elevada regulação de 

mercado, os preços de locação continuam pressionados para cima. 

• Nova York continua com vacância reduzida 2,2%, sendo a única cidade que vem reportando absorção 

liquida positiva desde de 2020

RBR Club II:

• O fundo está 100% alocado, possui atualmente um portfolio com 21 ativos sendo 2 vendidos, 10 

estabilizados e 9 em construção. 

• Três projetos concluídos em fase de ocupação (904 President Street, 507 8th Avenue e 627 East 6th Street)

• Dois projetos em ínicio de obras (233 Clermont Avenue e 32 Pierrepont Street)

• Taxa de Ocupação atual: 98% 

RBR Club III:

• O Fundo possui atualmente 3 imóveis, que totalizam aproximadamente US$ 15MM (108 1st Avenue, 525 

Union Avenue, 110 Reade Street) sendo que o último empreendimento teve sua aquisição aprovada em abril 

• Localizado em Tribeca, na 110 Reade Street o prédio possui 5 unidades free market e unidade de varejo.

• A TIR projetada é de 16,0% e o MoIC esperado é  de 1,60x no período de 48 meses.  

• O fundo conta atualmente com 14 operações em analise no pipeline sendo que duas delas estão em fase 

final de diligencia  e contratos.

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [03/2023]

54%42%

4%

Brooklin Manhattan Queens

TIR: 45,3%

Desinvestimentos

USD 54 milhões

Comprometidos

TIR (est): 18,3%

Fundo em USD

23 ativos

300 unidades

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E



NAU RENDA URBANA

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO D A D O S  AT U A I S  D A  C A R T E I R A

P O T E N C I A I S  L O C ATÁ R I O S
R E C E N T E S  A C O N T E C I M E N TO S / D E S TA Q U E S

• Após meses estudando e prospectando oportunidades no âmbito do varejo, liquidamos o FII NAU Renda 

Urbana em Julho/2023. Além dos R$ 23,1 MM investidos pela NAU e seus clientes, recebemos aportes do nosso 

parceiro construtor (Telmec Engenharia) e também levantamos uma estrutura de alavancagem junto à XP Asset 

(CRI com prazo de 18 anos)

• Com os recursos em mãos evoluímos na conclusão da aquisição dos terrenos de Bangu, Guarujá e Angra 

e iniciamos a primeira obra em Bangu, com previsão de término em Dezembro/2023. As demais obras estão em 

fase final de aprovação e devem iniciar no 1T2024

• Desde a aquisição dos projetos vimos um fechamento importante na curva de juros e reaquecimento do 

mercado de fundos imobiliários com uma série de emissões em bolsa e negociações de ativos no setor de varejo 

que reforçam a tese de ganho de capital e venda dos ativos a serem desenvolvidos abaixo do Cap Rate de 8% 

a.a. 

• Para os próximos meses mantemos o foco na conclusão das obras atuais e prospecção continua de novas 

oportunidades no segmento

R E C E N T E S  A C O N T E C I M E N TO S / D E S TA Q U E S
D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E

Ponto de Contato Douglas Medeiros - Nau Capital

Data do Investimento Jul-2023

Prazo do Investimento 10 Anos 

Valor Alocado R$ 23,1 milhões

Retorno Esperado 30,00% a.a. 

Produto Fundo Imobiliário (FII) 

Investimento (Destinação)

Fundo Imobiliário dedicado exclusivamente à compra de terrenos 

e desenvolvimento de lojas para grandes grupos de varejo como 

Assai, Atacação, Leroy Merlin, etc. Todos os projetos contam 

com contratos de longo prazo (BTS) de aluguel com clausula de 

rescisão onerosa 

Gestora Astor Gestão de Recursos 

Sobre a Gestora Gestora parceira da NAU Capital no segmento imobiliário 

Atípico

100%

Modelo de Contrato

RJ

67%

SP

33%

Localização do projeto

Bangu

19%

Guarujá

46%

Angra dos 

Reis

35%

Alocação dos Recursos por Projeto



BRIO PAMPLONA

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO P R I N C I P A I S  I N S I G H T S  E C O N Ô M I C O S

Ponto de Contato Douglas Medeiros - Nau Capital

Data do Investimento Out-2023

Prazo do Investimento 5 anos (Desinvestimento previsto Set-2028

Valor Alocado R$ 6,3 milhões

Retorno Esperado 22% a.a. 

Produto SPE BRIO JARDINS

Investimento (Destinação)

Investimento via SCP em SPE cujo objetivo é a aquisição e 

posterior permuta física em terreno de 5.345 m² nos Jardins

O projeto conta com unidades residenciais de alto padrão, 

studios, NR e lojas de varejo e a permuta está concentrada 

apenas na porção residencial do projeto (75% alto padrão e 25% 

Studios)

Gestora Brio Investimentos

Sobre a Gestora
Gestora de recursos independente, focada no mercado 

imobiliário com mais de 800 milhões sob gestão.

D A D O S  D O  I N V E S T I M E N TO

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [10/2023]

59 milhões

Investimento

3.740 m² - Permuta

108MM –VGV Permuta  

985 milhões

VGV Projeto

TIR (est): 22,1%

MoIC (est): 2,17x

• O projeto Pamplona foi liquidado agora em Setembro/2023 em parceria com a Gestora de Real Estate 

BRIO Investimentos. O projeto de permuta envolve um terreno irreplicável de 5.345m³ localizado na 

Avenida Pamplona e Alameda Santos, região nobre da cidade de São Paulo. O terreno foi formado ao 

longo dos últimos anos e finalmente adquirido, dando inicio a um dos maiores projetos residenciais da 

região do Jardins.

• O projeto será incorporado pela Helbor, uma das principais incorporadoras do país, fundada em 1977 e 

com excelente histórico de entrega. A empresa possui conhecimento amplo da região do Jardins, tendo 

outros projetos próximos ao local da permuta.

• O produto será composto em sua maioria por um residencial de alto padrão com entrada isolada pela 

Alameda Lorena mas também contará com um mini shopping e torre de studios com frente à Pamplona.

• A previsão de preço de venda é de R$ 29.000/m² , abaixo do praticado na região em prédios similares. O 

lançamento se dará em Dezembro/2024 com entrega prevista para Novembro/2027

90% 68% 45% 23% 0% 90% 68% 45% 23% 0%

27.000  19,80% 18,40% 17,70% 16,40% 15,80% 2,02x 2,05x 2,08x 2,12x 2,08x

29.000  22,10% 20,60% 19,70% 18,10% 17,50% 2,17x 2,21x 2,23x 2,28x 2,24x

31.000  24,40% 22,60% 21,50% 19,80% 19,10% 2,33x 2,37x 2,39x 2,44x 2,39x

34.000  27,50% 25,50% 24,20% 22,20% 21,30% 2,56x 2,60x 2,63x 2,69x 2,62x

P
re

ço
 d

e
 V

e
n

d
a 

(R
$

/m
² 

p
rivativo

)

TIR NOMINAL MoIC Nominal

Percentual de unidades Vendidas até o Habite-se

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E
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1T2022 1T2023 Orçado 2023

EBITDA (R$ milhões) • Com Thiago Caffaro, assumindo como CEO em fev/23, foram realizados vários ajustes operacionais e no 

board de executivos da empresa. Além da reestruturação executiva foram promovidas negociações com 

prestadores de serviços, trocas de softwares e homologação de novos fornecedores e produtos.

• No primeiro trimestre de 2023, a receita líq. ficou abaixo do orçado, impacto causado pela volta da 

incidência do imposto ICMS-DIFAL, ocorrendo um ajuste nos preços dos produtos vendidos pela cia. para 

preservação de margem. No canal B2B foi realizada a contratação de um novo gestor com maior 

relacionamento e experiência no canal de perfumarias. Mesmo em um cenário mais desafiador o canal online 

mostrou forte recuperação crescendo 41% no 1T23 vs. 4T22.. No canal B2C a receita líq. veio abaixo do 

orçado. Os canais “Minha Loja” e Marketplace se mostraram resilientes e compensaram parcialmente a 

deterioração do site/e-coomerce.

• A companhia manteve o foco em acelerar seu crescimento no B2B, contratando novos gestores. As 

margens da cia. obtiveram uma melhora operacional advinda da reestruturação do board de diretores. Dessa 

forma apesar de não atingir a Receita Líq. orçada o EBITDA do período ficou marginalmente acima do orçado.

FOREVER LISS 

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO I N D I C A D O R E S  O P E R A C I O N A I S

Ponto de Contato Eduardo Matias - Nau Capital

Data do Investimento Abr-2021

Prazo do Investimento 2027

Valor Alocado R$ 9,5 milhões

Retorno Esperado 30% a.a. (em R$)

Produto Concept Cosméticos FIP Multi

Investimento (Destinação)
Aquisição de controle da líder de vendas no mercado de

cosméticos Direct to Consumer (DTC)

Gestora Concept Investimentos

Sobre a Gestora

Boutique de Private Equity, com modelo de alocação “Deal by 

Deal” e foco em empresas de consumo nos setores de saúde, 

educação, alimentação e cosméticos.

D A D O S  F I N A N C E I R O S

Site D2C Marketplace B2B
R$ milhões

Indice de Inovação

(% do faturamento 

proveniente de 

produtos lançados 

nos últimos 24 

meses x total geral)

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [03/2023]

23,2 21,4

Orçado 1T23 Realizado 1T23

1,6 1,6

Orçado 1T23 Realizado 1T23

9,2 9,8

Orçado 1T23 Realizado 1T23

17% 14% 14% 12% 13% 16% 21% 27% 17%

83% 86% 86% 88% 87% 84% 79% 73% 83%

1T21 2T21 3T21 4T21 1T22 2T22 3T22 4T22 1T23

Lançamentos Demais Produtos

40
33 34

1T2022 1T2023 Orçado 2023

Receita Líquida (R$ milhões)

11%

-2%
-5%

1T2022 1T2023 Orçado 2023

Margem EBITDA
24,5

22,6

4T22 1T23

Caixa disponível (R$ milhões)

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E



VITA HEMOTERAPIA

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO

Ponto de Contato Daniel Prado - Nau Capital

Empresa Vita Participações S.A.

Data do Investimento Abr-2021

Prazo do Investimento Desinvestimento previsto Jun-2025

Valor Alocado R$ 22,0 milhões

Retorno Esperado +30% a.a. (em R$)

Condições IPCA+10% a.a. (retorno mínimo)

Investimento (Destinação)
Aquisição de direito de subscrição dos acionistas

controladores da Vita S.A.

Produto Cédula de Crédito Bancário (CCB)

Equity Upside 50% do upside das ações adquiridas com recursos da transação.

P R E S E N Ç A  N A C I O N A L  E  C O O L I G A D A S

T R A N S A Ç Ã O  R E C E N T E

• O ano de 2023 foi de suma importância para a VITA Hemoterapia, tendo evoluído em frentes 

estratégicas que irão guiar o crescimento da companhia para os próximos anos. Depois de alguns meses de 

negociação a empresa fechou um aporte de R$ 540 Milhões com o BTG, aumentando o poder de barganha 

no setor e reduzindo o risco de crédito da nossa estrutura. Os recursos já foram aportados na empresa que 

já utilizou ~R$ 140 MM do valor para a aquisição dos contratos junto à rede Impar do grupo DASA

• Em uma segunda evolução estratégica a empresa anunciou em Agosto a fusão com sua principal 

concorrente H Hemo, construindo assim o maior player do setor de Banco de Sangue. A operação ainda 

carece de aprovação no CADE, previsto para o final de Dezembro/2023

• Na frente regulatória foi dado um passo importante na liberação da comercialização dos derivados de 

sangue com a aprovação da PEC que trata do assunto na CCJ agora em Outubro. O processo ainda 

tramitará no Senado e Camara dos Deputados mas a aprovação por maioria na CCJ reforça o apoio de 

membros do congresso ao projeto. A liberação da venda de derivados do sangue como plasma tem efeito 

relevante no resultado da empresa, que hoje descarta integralmente o produto

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E

Aporte de R$ 540 Milhões 

FIP Economia Real BTG 
Aporte de R$ 140 Milhões pela 
exclusividade dos Bancos de Sangue do 
Grupo DASA por 20 anos

M&A com H.Hemo, pendente de aprovação no CADE



PILLA FINTECH

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO P R I N C I P A I S  C L I E N T E S

Ponto de Contato Eduardo Matias - Nau Capital

Empresa Pilla Serviços de Gestão de Recursos Humanos Ltda

Data do Investimento Set-21

Modalidade Equity via Mútuo Conversível

Valor Alocado R$ 1,200,000 (hum milhão e dozentos mil reais)

Produto Mútuo Conversível

Participação ~7% de participação na Empresa 

Investimento (Destinação)

Aporte para expansão das operações da empresa, onde é feito 

micro antecipações usando dias trabalhadas como lastro da 

cessão.

Expectativa de Retorno 35% a.a.

I N D I C A D O R E S  O P E R A C I O N A I S

Originação 

Mensal
Salário 13º Consignado Total Mensal

Janeiro/23 R$ 206 mil R$ 18 mil R$ 0,0 R$ 225 mil

Fevereiro/23 R$ 180 mil R$ 27 mil R$ 0,0 R$ 207 mil

Março/23 R$ 210 mil R$ 50 mil R$ 0,0 R$ 260 mil

Abril/23 R$ 222 mil R$ 53 mil R$ 0,0 R$ 276 mil

Maio/23 R$ 280 mil R$ 118 mil R$ 632 R$ 399 mil

Junho/23 R$ 229 mil R$ 74 mil R$ 91 mil R$ 396 mil

Julho/23 R$ 234 mil R$ 88 mil R$ 194 mil R$ 517 mil

Agosto/23 R$ 206 mil R$ 71 mil R$ 179 mil R$ 456 mil

Total Geral R$1.769 mil R$ 503 mil R$ 465 mil R$2.739 mil

• Fundada no início de 2021, o modelo de negócio da Pilla é alicerçado por um contrato de parceria 

com empresas onde passa a oferecer educação financeira aos colaboradores, que através do aplicativo da 

Pilla pedem o adiantamento de salário de horas já trabalhadas. A Pilla, libera o dinheiro na conta do cliente 

instantaneamente via PIX. No momento do pagamento do salário a empresa paga diretamente a Pilla 

juntamente com os encargos e juros, mitigando grande parte do risco de crédito da operação.

• O Ano de 2023 tem sido de bastante crescimento da Pilla no que tange à originação tendo originado 

até ago/23 o valor de R$ 2.739 mil. 

• Na frente de produtos, a empresa lançou dois produtos adicionais que completam a oferta aos 

clientes. Primeiro, a empresa integrou sua base com empresas de cobrança que oferecem acordos em 

dívidas já vencidas. A ideia com a integração é permitir aos clientes da Pilla que antecipem seu salário a fim 

de quitar contas em atraso com alto grau de desconto. Tal evolução reforça o papel da empresa na melhora 

da vida financeira do seu cliente. Já na ponte de crédito a empresa iniciou a originação de créditos 

consignados tradicionais, com prazo mais longo ao desconto de salário, aumentando a receita por cliente e 

o LTV/CAC da empresa.

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [08/2023]

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E
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CASHGO

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO D A D O S  D A  C A R T E I R A

Ponto de Contato Daniel Prado - Nau Capital

Empresa Antecipa Soluções Financeiras S.A. “CashGo”

Data do Investimento Nov-2021

Prazo do Investimento Indefinido

Valor Alocado R$ 3,0 milhões

Retorno Esperado +35% a.a.

Investimento (Destinação)

Equity na CashGo, hub financeiro para imobiliárias. A empresa 

oferece soluções de crédito para proprietários, utilizando o canal 

imobiliário.

Produto Participação em Equity

Participação da Empresa 20% 

E V O L U Ç Ã O  D A  C A R T E I R A

CAGR : 11,1% a.m.

R$ milhões
• Ao longo de 2023 a CashGo dobrou sua originação de crédito, mantendo índices consistentes de 

prazo médio, taxa e inadimplência. A empresa cresceu sua base de imobiliárias e proprietários atendidos e 

trabalhou para aperfeiçoar o produto através de entregas de tecnologia como o hub da imobiliária, OCR 

para leitura automática de contratos de aluguel e serviços de combate à fraude B2B

• Em linha com o desenhado no business plan a empresa também reforçou novos canais de originação 

que já correspondem a ~30% do crédito originado. Exemplo disso é a criação da rede de representantes 

regionais e a parceira com corretoras que em conjunto originaram ~R$ 700k no mês de Setembro. As 

próximas iniciativas visam evoluir na integração com os principais ERPs do mercado, canal importante de 

aquisição ainda pouco explorado. Neste sentido a empresa já assinou e está em processo de integração 

com a Kenlo, maior ERP do setor, Super Logica, Imoview e Curoli

• Por fim, a empresa manteve seu foco em levantar uma segunda estrutura de captação (FIDC) com o 

fim do atual veículo em Dezembro. Nesta frente já recebeu propostas da XP e Itaú BBA e deve evoluir para 

concluir a estrutura nas próximas semanas 

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [09/2023]

3,5% 3,5%

3,7%

3,5%

3,7%
3,7% 3,8%

3,8% 3,8%

jan/23 fev/23 mar/23 abr/23 mai/23 jun/23 jul/23 ago/23 set/23

Taxa Média Ponderada
Taxa a.m.

11,0

14,0

12,0
13,3

12,2
13,2 13,2 13,0 13,4

jan/23 fev/23 mar/23 abr/23 mai/23 jun/23 jul/23 ago/23 set/23

Prazo Médio Ponderado

2,0%
2,5% 2,7% 2,5%

4,0%
3,4%

abr/23 mai/23 jun/23 jul/23 ago/23 set/23

Vencidos +90d / Total Vencidos

589,9
466,1

379,2
305,3

7 a 30 dias 30 a 60 dias 60 a 90 dias Acima de 90

dias

Inadimplência Carteira - Parcelas Vencidas
R$ mil

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E



209

345

YTD22 YTD23

EBITDA (R$ milhões)

1236
1485

YTD22 YTD23

Receita Líquida (R$ milhões)

EB FIBRA

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO P R I N C I P A I S  I N D I C A D O R E S  O P E R A C I O N A I S

Ponto de Contato Douglas Medeiros - Nau Capital

Data do Investimento Dez-2020

Prazo do Fundo
10 anos contados a partir da primeira integralização de Cotas, 

podendo ser prorrogado por 2 anos, mediante AGC.

Valor Alocado R$ 10,0 milhões

Retorno Esperado 25% a.a. (em R$)

Período de Investimento
Até 8 anos contados da data da primeira integralização de Cotas, 

o qual podendo ser prorrogado por 2 anos, mediante AGC.

Investimento (Destinação)

Criação de plataforma nacional de Fiber to the Home (FITTH) 

consolidando players regionais e empresas do setor de Fibra 

Óptica.

Gestora EB Fibra

Produto EB Fibra FIP Multiestratégia

Sobre a Gestora

A EB Capital é uma gestora de investimentos alternativos focada 

em criar valor investindo em empresas da economia real que 

trazem soluções para lacunas estruturais brasileiras.

I N D I C A D O R E S  F I N A N C E I R O S

+19%

+65%

1.236 

mil

+20%

1.485 

mil

2T22 2T23

7.147 

mil

+9%
7.812 

mil

2T22 2T23

Nº Homes Passed

Nº Assinantes

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [06/2023]

• Até o primeiro semestre de 2023, a companhia está levemente acima do orçado (4,6%) e espera 

continuar melhorando sua eficiência e resultado ao longo do ano.

• Quando comparamos a Receita Líquida entre 2T22 e 2T23, temos um aumento de 25%, já no 

acumulado do ano o aumento foi de 19%. Este número é resultante da adição de 110 mil assinantes à sua 

base. Já a margem EBITDA teve avanço significativo na comparação trimestral, sendo 43,8% no 2T23 (+7,1pp 

vs 2T22), já no acumulado do ano a margem foi de 43,4% (+12,2p.p.).

• O Capex da companhia, por outro lado, reduziu em 23% na comparação entre o 2T23 vs 2T22, reflexo 

principalmente da estratégia de diminuição na expansão (Homes passed) e foco na manutenção da cobertura 

existente e maior penetração (homes connected). 

• O crescimento de 20% no número de assinantes foi uma evolução orgânica da companhia, e mesmo 

com os concorrentes realizando fusões, a Alloha Fibra, continua sendo o maior player independente de fibra 

óptica do Brasil. A contratação de Lorival Luz como CEO da Alloha fibra, foi pautada no foco da companhia na 

busca da consolidação e sinergia entre marcas que a compõe.

31,2%

43,4%

YTD22 YTD23

Margem EBITDA

-6,1%

-1,3%

YTD22 YTD23

Margem Liq.

R$ 86,1

R$ 91,3
Ticket Médio

19,0%

2,5%

17,3%

2,3%

Penetreção

Churn
YTD23

YTD22

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E



VOLTX ENERGIA

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO

Ponto de Contato Octavio Lobato - Nau Capital

Empresa VOLTXS ENERGIA S.A.

Data do Investimento Fevereiro/2022

Prazo do Investimento 25 anos

Valor Alocado R$ 16,7 milhões 

Retorno Esperado +18,0 % a.a. (TIR)

Localização Serra Branca/PB, Guanambi/BA e Xinguara/PA

Investimento (Destinação)
Investimento em Capex e Opex para desenvolvimento de 4 

usinas fotovoltaicas.

Produto Participação em SPE

Garantias
Contratos Atípicos de fornecimento de energia para Raia 

Drogasil S.A. 

P R E S E N Ç A  N A C I O N A L  E  C O O L I G A D A S

E S T R U T U R A  S O C I E TÁ R I A
R E C E N T E S  A C O N T E C I M E N TO S / D E S TA Q U E S

• O projeto concluído de Serra Branca/PB, possui hoje 11 unidades da Drogasil, sendo beneficiadas 

pela usina, o projeto está em processo de inserção de novas unidades ao sistema de compensação, 

gerando uma melhora no fluxo de geração e faturamento. Ao longo dos últimos meses foram constatados 

problemas relacionados à quedas nas redes da concessionária local. A equipe de gestão da Voltxs está 

realizando o acompanhamento dos chamados e protocolando as ocorrências para reembolso e solução dos 

problemas. 

• A instalação da linha de distribuição do projeto de Guanambi/BA, está em conformidade com o 

informado pela concessionária, sendo a previsão do término para o final de out/23. Após conclusão ambas 

usinas passarão a distribuir créditos energéticos gerando receita para os investidores.

• Já o projeto de Xinguara/PA prevê implantação da TUSDg ainda em 2023, onde o custo operacional 

da usina será reduzido, melhorando o fluxo de caixa do projeto. 

(*) Informações fornecidas pelo time de gestão da empresa: data-base: [08/2023]

Serra Branca - PBGuanambi- BA

Dados dos Projetos

Potência CC 3.639 kWp

Tipologia dos Contratos Prazo 25 anos

Área de ocupação equip. 11.852 m²

% de Obras 100%

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E

Holding/SPEInvestidores

Usina 
Ecobusiness

Usina 
DGS/PB

Usina 
DGS/BA

Usina 
DGS/PA

Guanambi- BA Xinguara- PA



ALGARVE FIDC

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO P R I N C I P A I S  I N S I G H T S  E C O N Ô M I C O S

Ponto de Contato Daniel Prado - Nau Capital

Empresa Algarve Capital

Data do Investimento Abr-2022

Prazo do Investimento Indefinido

Valor Alocado R$ 4,0 milhões

Retorno Esperado +40% a.a. (em R$)

Condições IPCA+23% a.a.

Investimento (Destinação)
Aquisição de um direito hereditário no processo de

Inventário.

Produto Cotas Sênior FIDC NP

Equity Upside
3% do proveito econômico das cotas subordinadas,

condicionada a um MOIC mínimo de 1,5x

• A Algarve Investimentos evoluiu bastante em 2023 com a entrada no programa de novos gestores do Itau, chamado “Rising Stars”. A validação por uma grande instituição 

reforçou nossa confiança na casa e trouxe  mais recursos aos produtos da Gestora

• Em relação à nossa oportunidade, as conversas com a Família Oliveira de Andrade (CAOA) tem evoluído a despeito da dificuldade de se chegar a um valor de consenso. Como 

forma de viabilizar a transação e aumentar o poder negocial, a Gestora contratou um serviço de auditoria para buscar por bens no exterior, onde estima-se um volume relevante de 

recursos do inventário. A ideia é receber o laudo nas próximas semanas à fim de evoluir em mais uma etapa de negociação com os advogados que representam a família (Mattos Filho)

• Já houveram propostas de acordo no passado em montantes inferiores ao pretendido pela Gestora. Adicionalmente, existe um desafio de como e quando será efetuado o 

pagamento, dado que o todo o patrimônio está em inventário. Neste sentido, continuamos com a expectativa de receber recursos da transação nos próximos meses, à medida que a 

negociação avance e a solução de pagamento em ativos imobiliários retorna à mesa. Dado os valores já propostos nas conversas, esperamos um retorno que supere a TIR mínima da 

cota sênior (IPCA + 23% a.a.)

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E



CRÉDITO BUMLAI

H I S T Ó R I C O  D O  I N V E S T I M E N TO F L U X O G R A M A  D A  T R A N S A Ç Ã O

Ponto de Contato Daniel Prado - Nau Capital

Data do Investimento Mar-2023

Prazo do Investimento 2 anos (Amortizações em 2023 e 2024)

Valor Alocado R$ 6 milhões

Retorno Esperado 38,50% a.a. 

Produto Cédula ao Produtor Rural (CPR)

Investimento (Destinação)

Financiamento ao Produtor Rural FBB via um instrumento de 

CPR Física isenta de imposto de renda. Refinanciamento de 

dívidas em aberto utilizando como lastro o ativo biológico (cana 

de açúcar) e recebíveis de venda para a Raízen S.A.

Gestora MAV Investimentos

Sobre a Gestora
Gestora de crédito independente com foco especial ao 

agronegócio e laço societário com a Familia Ometto (Raízen)

• Operação de crédito estruturada ao produtor rural FBB utilizando como garantia sua produção de cana de açúcar, fazenda e recebíveis oriundos de contrato de arrendamento com a 

Raizen S.A.

• Operação realizada em Março/2023 ao custo de 3,50% ao mês e estrutura robusta de garantias incluindo: a) 720,000 toneladas de cana de açúcar plantadas em região nobre do 

Brasil; b) Recebíveis da Raizen S.A. oriundas do contrato de fornecimento de cana de açúcar para as Safras 2023, 2024, 2025 e 2026; e c) Aval dos acionistas 

• Prazo da transação atende ao fluxo de caixa da empresa e alinhada com previsão de entrega de cana durante o período da Safra. Amortizações mensais durante o período da Safra 

correspondentes de Junho a Dezembro de 2023 e 2024

• Parcelas até Outubro/2023 devidamente recebidas já resultando no retorno de ~60% do valor do principal desembolsado com apenas 5 parcelas pagas

D E S TA Q U E S  D O  S E M E S T R E



DISCLAIMER

ESTE MATERIAL É DE CARÁTER EXCLUSIVAMENTE INFORMATIVO E NÃO DEVE SER CONSIDERADO COMO RECOMENDAÇÃO DE INVESTIMENTO, OFERTA DE COMPRA OU VENDA DE COTAS DE 

FUNDOS OU OUTROS VALORES MOBILIÁRIOS. A NAU SERVIÇOS FINANCEIROS LTDA É UMA EMPRESA DE CONSULTORIA ECONOMICA QUE AUXILIA SEUS CLIENTES REALIZANDO ESTUDOS, 

RELATÓRIOS E ANÁLISES PARA O PROCESSO DE TOMADA DE DECISÃO DE INVESTIMENTO. A NAU SERVIÇOS FINANCEIROS NÃO COMERCIALIZA NEM DISTRIBUI QUOTAS DE FUNDOS DE 

INVESTIMENTO OU QUALQUER OUTRO ATIVO FINANCEIRO OU VALOR MOBILIÁRIO. AS INFORMAÇÕES CONTIDAS NESTES INFORME SÃO DE CARÁTER MERAMENTE INFORMATIVO E NÃO 

CONSTITUEM QUALQUER TIPO DE ACONSELHAMENTO DE INVESTIMENTOS, NÃO DEVENDO SER UTILIZADOS COM ESTE PROPÓSITO. OS PRINCIPAIS FATORES DE RISCO INERENTES AOS 

INVESTIMENTOS REALIZADOS INCLUINDO, MAS NÃO SE LIMITANDO, AO RISCO DE MERCADO, RISCO DE LIQUIDEZ, DENTRE OUTROS, DEVE SER INFORMADO DIRETAMENTE PELO EMISSOR DO 

PRODUTO NÃO SENDO DE RESPONSABILIDADE DA NAU SERVIÇOS FINANCEIROS. O PUBLICO DESTINADO A ESTE PERFIL DE INVESTIMENTO É CATEGORIZADO COMO INVESTIDORES 

PROFISSIONAIS POR SUA CAPACIDADE DE TOMADA DE DECISÕES E CONHECIMENTO A CERTA DOS PRODUTOS EM QUESTÃO. NENHUMA INFORMAÇÃO CONTIDA NESTE INFORME CONSTITUI 

UMA SOLICITAÇÃO, PUBLICIDADE, OFERTA OU RECOMENDAÇÃO PARA COMPRA OU VENDA DE QUOTAS DE FUNDOS DE INVESTIMENTO OU DE QUAISQUER OUTROS VALORES MOBILIÁRIOS. 

ESTE INFORME NÃO É DIRECIONADO PARA QUEM SE ENCONTRAR PROIBIDO POR LEI A ACESSAR AS INFORMAÇÕES NELE CONTIDAS, AS QUAIS NÃO DEVEM SER USADAS DE QUALQUER FORMA 

CONTRÁRIA À QUALQUER LEI DE QUALQUER JURISDIÇÃO. A NAU SERVIÇOS FINANCEIROS, SEUS SÓCIOS E FUNCIONÁRIOS INSENTAM-SE DE RESPONSABILIDADE POR DECISÕES DE 

INVESTIMENTO QUE VENHAM A SER TOMADAS COM BASE NAS INFORMAÇÕES DIVULGADAS E SOBRE QUAISQUER DANOS RESULTANTES DIRETA OU INDIRETAMENTE DA UTILIZAÇÃO DAS 

INFORMAÇÕES CONTIDAS NESTE INFORME. INVESTIMENTOS NOS MERCADOS OU EM ATIVOS DA ECONOMIA REAL SUJEITAM SEUS INVESTIDORES A PERDAS DE PATRIMONIO QUE DEVEM SER 

AVALIADAS NO ATO DA TOMADA DE DECISÃO DE CADA INDIVIDUO. OS RETORNOS INDICADOS NÃO SÃO PROMESSA OU GARANTIA DE RESULTADO, NEM DEVEM SER CONSIDERADOS COMO 

TAL. A RENTABILIDADE DIVULGADA NÃO É LIQUIDA DE IMPOSTOS EM ALGUNS CASOS. 



GLOBAL MACRO

contato@naucapital.com.br

www.naucapital.com.br

São Paulo 

R. Amauri, 305,  6º andar
Jardim Europa

Belo Horizonte 

(11) 4210-1973

Av. Getúlio Vargas, 258, sala 1502
Funcionários

Goiânia

Av. 136, 761, sala B-63
Setor Sul
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